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Organisés autour d’un pôle conseil, d’un pôle agence et d’un pôle data, nous accompagnons nos clients, quel que soit leur niveau de maturité digitale, de la réflexion stratégique à la mise en oeuvre opérationnelle de leurs dispositifs.



Nous avons acquis une expertise sectorielle dans l’industrie, pour qui le digital représente une immense opportunité de développement commercial.



Nous accompagnons nos clients à l’international, notamment en Chine, où nous sommes présents à Shanghai depuis 2019. 
							Faire du digital un levier d'accélération commerciale 
pour les industriels 
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NE RATEZ PAS NOS ACTUALITÉS




			

			
				
					
						
							[image: Etude transformation digitale]
Etude : la transformation digitale des industriels 
							[image: ] 
							Lire  
							 
							Cette étude a pour objectif d’identifier les facteurs de succès de la transformation commerciale des industriels. La forte digitalisation des relations entre professionnels et les nouveaux comportements d’achats en B2B obligent les entreprises à adapter leurs organisations et leurs processus de vente. 



Bénéfice attendu : accélérer l’acquisition et la rétention de clients. 



Une mission transverse qui impacte le marketing, le commerce, la communication et l’IT.  
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Excellente année du dragon 
							[image: ] 
							En savoir plus  
							Les équipes Dékuple B2B vous souhaitent un bon nouvel an chinois ! 
							 
							Le saviez-vous ? Nous sommes présents à l'international et notamment en Chine avec Dékuple China qui accompagne les marques françaises et européennes à se développer sur le territoire chinois.



En cette année du dragon de bois, sous le signe de l'IA, on vous invite à explorer de nouveaux horizons chinois !
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Interview : transformation digitale des entreprises B2B 
							[image: ] 
							Lire  
							Anne Poueymidanette, 
Directrice marketing digital Europe chez Air Liquide 
							"Le digital n’est ni une fin en soi, ni une menace pour les équipes commerciales : il leur permet d’être plus performants dans l’acquisition." 
							 
													
						
							[image: [Modele] ABB]
Interview : transformation digitale des entreprises B2B 
							[image: ] 
							Lire  
							Candice Robert, 
Directrice communication corporate & marketing communication électrification France  
							LA DÉCISION DE TRANSFORMER VIENT DU PRODUIT LUI-MÊME 
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Livre blanc 
							[image: ] 
							Télécharger  
							L’efficacité commerciale d’un dispositif de marketing B2B repose sur deux fondamentaux : la production de contenus à forte valeur ajoutée et l’activation digitale de ces contenus.

 

Contenu, activation et data, c’est la proposition de valeur que nous offrons aux grands acteurs du B2B. 
							CONTENU ET DATA : LES CLES D’UN MARKETING B2B PERFORMANT 
							 
													
					
				
				
			
			











NOUS INTERVENONS EN CONSEIL ET EN EXECUTION

Au forfait ou en régie



Consulting

Stratégies Lead gen & ABM
Organisation, process & ressources
Définition des buyer personas
Lead Process Management
Customer Journey
Stratégies de contenu
Modern selling










Marketing digital

Google SEO & SEA
Linkedin Ads
Webanalytics & Datastudio
UX & CRO  : landing pages, formulaires, smartpopins, chatbots.
Content factory

Social médias B2B
Stratégie des réseaux sociaux
Community management
Campagnes lead gen / Demand gen










Marketing Automation

Aide au choix de plate-forme
Intégration de plates-formes
Conception et run des programmes marketing d’acquisition et de nurturing.

Partenaires : Hubspot,  Pardot,Marketo, Eloqua










CRM & Data

Mesure de la contribution du  marketing aux ventes.
Customer Data Platforms (CDP)
AI, machine learning, scoring.
Arbitrages budgets médias.
Enrichissement de données
Data quality
RGPD compliance
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STRATÉGIES MARKETING B2B & CONSULTING



Experts du marketing B2B, nous offrons à nos clients un service de conseil et d’accompagnement long terme.
Nos missions de consulting portent sur la définition et l’implémentation de stratégies digitales « marketing to sales ».

• Génération de leads (Lead Gen)
• Nurturing grands comptes (ABM : Account Based Marketing)
• Plates-formes de contenu
• Social media B2B (LinkedIn API partner)
• Audits : parcours clients et définition des personas




En savoir plus









MARKETING DE CONTENU ET 
« CONTENT INTELLIGENCE »



« Content marketing », « inbound marketing »… ces termes désignent les mécaniques par lesquelles les marques B2B engagent des conversations avec leurs audiences professionnelles. Nous y apportons la dimension « data », dont les deux principaux bénéfices sont la mesure de la valeur contributive des contenus et l’identification de nouveaux univers sémantiques à adresser.




En savoir plus





[image: ]



















« DATA ® »



Faites parler toutes vos données et boostez votre performance !

Faire parler ses données permet notamment de :

• Tracker les visiteurs d’un site web, de leur premier clic, jusqu’au contrat dans le CRM
• Scorer les prospects
• Scorer les contenus
• Mesurer la contribution des canaux d’acquisition au CA
• Transmettre les données de navigation des prospects aux commerciaux
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MARKETING AUTOMATION



Aide au choix/ Déploiement/ Montée en expertise / Mise en place de « Best Practices » / Pilotage et ROI

Dékuple, ingénierie marketing B2B est le cabinet de conseil spécialisé en stratégie digitale BtoB ayant le plus grand nombre de projets de Marketing automation à son actif en France.
Notre expérience nous a valu la confiance de grands groupes dans leur stratégie de déploiement à l’international, comme de plus petites structures désireuses de raccourcir au maximum la courbe d’apprentissage.

Nos experts certifiés sur les différents outils du marché vous aident à réussir votre projet de marketing automation quelle que soit la solution retenue : Marketo, Pardot, Eloqua, Hubspot.




En savoir plus
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DATA, WEB ANALYTICS & PRIVACY



Nos missions de consulting portent sur la définition et l’implémentation de stratégies digitales « marketing & sales ».
L’alignement marketing/sales repose notamment sur l’intégration des systèmes d’information Web Analytics et CRM. Notre expertise en management de la data rend possible la mise en oeuvre opérationnelle des stratégies marketing que nous recommandons.
C’est également la consolidation des données marketing/sales qui permet la lecture des performances commerciales et financières de vos investissements marketing.
















	Aide au choix des solutions de gestion de consentement (CMP) , webanalytics et tag management
	Gestion de la gouvernance
	Définition des KPIS et des tableaux de bord








Privacy :

	Etude d’impact
	Volet juridique en partenariat avec un cabinet spécialisé
	Implémentation des outils
	Plans de taggage
	Configuration des outils
	Contrôle qualité, recettes












SEARCH MARKETING

[image: ]Top 3% des meilleurs agences Google de France

Entreprise référente dans le domaine du SEO, nous mettons en œuvre des stratégies de référencement efficaces, durables et conformes aux critères de qualité de Google. Analyse de crawl Google (Botify Partner), contenus premium, stratégies de link building adaptées au B2B.

Nos consultants accompagnent de nombreux grands groupes sur l’optimisation de leurs plates-formes digitales au niveau monde.
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En savoir plus
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UX & CRO



Première entreprise française à obtenir le label américain « Marketing Experiments », nous travaillons sur l’optimisation du taux de conversion du funnel « markerting to sales » : landing pages, formulaires, demandes de devis et chatbots (demandes de devis dynamiques).




En savoir plus

















NOS CLIENTS
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NOS ARTICLES



Experts du marketing B2B, nous offrons à nos clients un service de conseil et d’accompagnement long terme.
Nos missions de consulting portent sur la définition et l’implémentation de stratégies digitales « marketing to sales ».
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Oct


« Ce qui nous intéresse, ce n’est pas le coût du lead, c’est le montant du contrat. »
D’où est venue la décision de transformer chez Algeco ? En réalité, nous n’avons pas...
Lire





Voir tous les articles













NOS CLIENTS TÉMOIGNENT
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Chez Dékuple, ingénierie marketing B2B, nous avons rencontré de véritables spécialistes du marketing automation, mais aussi des interlocuteurs qui ont toujours un temps d’avance, de nouvelles stratégies innovantes à proposer. 
Leurs suggestions sont pertinentes car ces experts dans leur domaine savent aussi faire l’effort d’apprendre à comprendre notre métier, notre organisation, notre stratégie.


Arthur Roche
Digital Project Manager chez Talentsoft
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Dékuple, ingénierie marketing B2B nous a apporté un soutien à la fois technique et stratégique sur le déploiement de Marketo. En effet, les équipes de Dékuple, ingénierie marketing B2B maîtrisent parfaitement la solution de marketing automation, mais aussi l’accompagnement du changement, les spécificités des marchés BtoB. Faisant preuve d’une véritable vision stratégique, et nous ont aidé à aligner le marketing, les ventes, la communication.


Cécile Daragnès
Digital Marketing Manager chez Allianz Trade
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Nous faisons confiance à Dékuple, ingénierie marketing B2B depuis le lancement de l’offre banque PSA finance Banque en mars 2013. L’agence pilote nos campagnes sur Google et nous accompagne sur la gestion du tracking de nos canaux d’acquisitions digitaux.


David Leclercq
Responsable de l'activité banque en ligne PSA Banque, France et Europe






	
[image: ]“

Nous sommes ravis de notre collaboration avec les équipes de Dékuple, ingénierie marketing B2B depuis 2011. Ensemble, nous avons construit avec succès notre écosystème digital : stratégie de content marketing, scenarios de lead nurturing et de marketing automation.


Audrey Angeli
Responsable Marketing Santé/Prévoyance, Mercer France / Groupe Marsh
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Depuis 2011, Dékuple, ingénierie marketing B2B gère notre stratégie d’acquisition de prospects sur nos principaux marchés européens. Le monitoring des leads jusqu’au CA dans SalesForce nous permet de mesurer la rentabilité des opérations marketing et d’arbitrer nos investissements.


Marie-Alix Roussotte
Directrice communication & marketing digital B2B chez Algeco
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Pour l’implémentation de Marketo, nous avions besoin d’être épaulé par un prestataire expérimenté et agile.

Dékuple, ingénierie marketing B2B  associe une forte expertise technique à la disponibilité d’une équipe à taille humaine, réellement impliquée. Son accompagnement a été essentiel dans la réussite de notre projet.


Maxime Guesdon
Global Digital Marketing Manager chez Arkema























Vous souhaitez rencontrer nos consultants ? 



ENVOYEZ VOTRE DEMANDE
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Locaux
			25 Boulevard Berthier              75017 – Paris

+33(0)1 41 05 08 70
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